
 

 

   

 
 
Dans le but d’assister l’équipe technico-commerciale de notre site de Saucourt – activité Luxe, nous sommes à la 
recherche d’un contrat en alternance pour le poste de Technico-commercial.  
 
 
 

Vos missions seront : 
 
 

• Créer une cartographie des contacts client prospect du top 10 des marques de Luxe, 

• Benchmark des pièces métalliques déployées sur les produits client, et y associer les technologies de 
production,  

• Développer les outils commerciaux du chiffrage au lancement des projets (attribution), 

• Développer et assurer le suivi commercial de l’obsolescence des produits. 

 
 

Profil : 
 
 
   

 

• Vous préparez un diplôme bac+2 ou plus. 

• Vous êtes curieux, intéressé par l’industrie et sensible à la culture et à l’éco-
système des clients du monde du Luxe. 

• Vous êtes autonome et avez l'esprit d'équipe  

• Rigueur, dynamique commerciale, et autonomie sont les qualités qui vous 
permettront de réussir 

• Une aisance rédactionnelle et relationnelle est recommandée. 

 

 
 

 
Si cette offre vous intéresse merci d'adresser votre candidature 

(cv + lettre de motivation) en précisant la référence RECR-220324-0468  

à contact.rh@decayeuxsti.com  

 
  

 
 

Groupe centenaire spécialisé dans la transformation des 
métaux, DECAYEUX STI Groupe réalise un Chiffre d’Affaires 
de l’ordre de 102M€ et emploie 800 personnes sur 9 sites de 
production dont 6 en France, 2 en Roumanie et 1 au Maroc. 
 

 

Alternant  
Technico-commercial (H/F) 


